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Spletnadrazbaodvzetih

avtov - v 40 minutah
Kupcl razgrapili veCino

V Cetrtek smo spremljali
spletno drazbo odvzetih
avtov, Ki jo je za Summit
Leasing organiziral

Autopoint. Avti do 10 tisoc¢
evrov so Sli za med,
prinekaterih seje

izklicna cena
skoraj podvoijila.

MILOS MILAC
milos.milac@finance.si

Prejsnji cetrtek smo vstopili v sre-
disce dogajanja. V prostorih Autopo-
inta - podjetja dveh izkusenih avto-
mobilistov Gasperja Picljain Andre-
ja Jereba - smo v zivo spremljali sple-
tno drazbo odvzetih vozil. Autopoint
je prevzel upravljanje zaloge Summit
Leasinga, skupaj se je na drazbi poja-
vilo 37 vozil, vle 40 minutah pajihje
nove kupce dobilo 26.

Nekajminut pred deseto se Picljuin Jerebu
pridruZim na kavi. »Passat bo Sel takoj, pa
ibiza in roomster tudi,« komentira eden.
»Kaj pa astra in focus?« pravi drugi. Sam
sem se zagledal v volkswagna sharana le-
tnika 2014 za 7.900 evrovin volva V60 2013
za 5.700 evrov. Zanimivo, ob koncu draz-
be se prav za taavtomobila ni naSel kupec.

Zivahno dogajanje v zivo

Vstopimo vmajhen salon, vozadjuje polna
garaza avtomobilov za drazbo. Ta se zac-
ne. Vsistem se elektronsko poveZe okoli 40
trgovcev z rabljenimi vozili, ki so ob prija-
vina drazbo polozili 500 evrov kavcije, in
zaCne zviSevati cene. Cena prve seat ibize
1.6 TDIletnika 2013 z dobrimi 200 tiso¢ ki-
lometri se vzpne s 1.300 na 1.400 evrov,
sledi ponudba za 1.500, zadnji pa ponudi
1.650 evrov in zmaga. Cena druge, po sta-
rostiin motorju enake ibize gre Se viSje, do
2.650 evrov, tretja pa kupca ujame za 2.900
evrov, kar je ve¢ kot dvojna vrednostizklic-
ne cene. Kupci se stepejo tudi za Skodoro-
omster 1.9 TDI letnika 2013, ceno s 1.700
dvignejo na 3.100 evrov. Drugi roomster,
leto starejsi in s skoraj 250 tiso¢ kilometri,
dobi le nekaj sto evrov, kupec ga bo odpe-
ljal za1.900 evrov.

Stari BMW prodan, passatingolf pa
ne

Na vrsti je razsipen BMW 730d. Luksuzna
limuzina letnika 2009 s 473 tiso¢ kilometri

pomeni ugodje in teZavo na kolesih. Vseeno
jedogajanje Zivahno, cena se s 4.100 vzpe-
nja po sto evrov in konéa pri 4.900 evrih.
Ogledanega sharanain volva ni drazil nih-
ce. Volvo je naprodaj Ze na drugi drazbi,
tokrat po 300 evrov niZji ceni. Nihce prav
tako ni Zelel passata 2.0 TDI letnika 2010
in golfa 1.6 TDI letnika 2011, oba imata ce-
no dobrih dvatiso¢ evrov. Le leto dni mlaj-
Saastra je dobila kupca za 2.200 evrov, fo-
cus letnika 2013 za 2.850 in $portni focus
ST letnika 2012 za 7.650 evrov.

Skupaj je bilo na drazbi v 39 minutah
prodanih 26 avtomobilov, 11 jih je ostalo
brez kupcev, saj ni bila doseZena najniz-
ja cena. Glede na cene, ki so tudi za polo-
vico niZje kot na spletnem oglasniku avto.
net, sem pricakoval, da bodo vsi avtomo-
bili dobili kupca.

Drazbauspesna, preostali cakajona
novo

Gasper Picelj je zadovoljen z izkupi¢kom.
»Glede na razmere je drazba dobro pote-
kala. Treba je vedeti, daimajo trgovcizra-
bljenimi vozili zaradi trenutne krize pre-
cej zaloge. Za preostalih 11 vozil se ne bo-
jim, vzacetku junijabomo organiziralino-
vo drazbo in jih poleg drugih vozil znova
postavili v prodajo,« pravi Picelj. O cenah
pa doda, da morajo biti tako ugodne, saj
so veleprodajne. Avtomobile z drazbe bo-

do trgovci prodajali po visji ceni, saj bodo
dodali svojo marZo.

Zakaj se podjetjem, denimo Summit Le-
asingu, vseeno splaca prodaja prek spletne
drazbe Autopoint? »Zato, ker za partnerja
ponujamo celostno storitev. Prevzamemo
in skladiS¢imo avtomobile, poskrbimo za
porocilo Dekra o tehni¢nem in vizualnem
stanju, tehnicni pregled, sodno cenitev in
pripravo avtomobilov.« Picelj z drazbami
ciljanaavtomobile, kisojih zaplenile lizin-
Ske druzbe ali jim je potekel operativni li-
zing, vozila, ki jih imajo prodajalci Ze dol-
go v zalogi, ter na vecje vozne parke, kjer
bipodjetjana drazbilahkoiztrzila ve¢, kot
iztrzijo, ko avtomobile prodajajo vvecjihlo-
tih - ve¢jo kolicino enemu kupcu.

Zakajbipodjetjeavte prodajalona
drazbi?

»Prednost taksne prodaje je popolna tran-
sparentnost, saj ima vsak moznost draziti
avto. Podjetje, ki svoj vozni park prodaja, s
prodajonimanikakrsnega dela, poleg tega
takonatrgudoseZe precejvisjo ceno, kot e
bivozila prodajali v paketu,« pravi Picelj. V
tem trenutku si Zeli pridobiti nove stranke,
ki bi mu zaupale prodajo svojega voznega
parka prek drazbe. Pri kupcih pa birad v
prihodnje privabil tudi fizi¢ne osebe, ki bi
prav tako kot trgovci resnost morale doka-
zati s poloZeno varscino.

B V prostorih
Autopointa -
podjetja dveh
izkusenih
avtomobilistov
Gasperja

Piclja (levo)

in Andreja
Jereba-smov
zivo spremljali
spletno drazbo
odvzetih vozil.

Debato nadaljuje Se Andrej Jereb. Kaj
meni prekaljeni macek avtoposla? »Taksna
prodaja je dobrodosla alternativa za proda-
jalce avtomobilov, ko kupec vra¢un ponu-
javozilo, ki za trgovca ni zanimivo iz razlic-
nih razlogov, ter bi se rad Zelel izogniti od-
kupu (staro za novo). Poleg tega gre pogos-
to za starejsa vozila z ve¢ prevoZenimi ki-
lometri. Spletne draZbe pa v tem obdobju
lahko zmanjsajo zaloge vozil zaradi zago-
tavljanja likvidnosti podjetja.«

Zakajsetosplacalizinskidruzbi?

»In kako taksna drazba koristi vam, vas te
dni tiS¢ijo odvzeti avtomobili?« podrazim
Mitjo Otorepca, Sefa Summit Leasinga, ki
tahip financira 44 tiso¢ avtomobilov v Slo-
veniji. »Prodaja odvzetih vozil je nekoliko
obcutljiva tema. Taksna vozila imajo vse-
lej prizvok, dajih prodajamo vnujiin daje
posel netransparenten. Predvsem zato, ker
sodelujemo s 500 trgovciz avtomobili, tem
pa nikakor ne moremo zagotoviti enakih
pogojev priodkupu odvzetih vozil. Pri pro-
daji prek spletne drazbe pa imajo vsi ena-
ko moZnost,« pravi Otorepec in pojasni Se
del glede Stevila odvzetih vozil. »Teh je res
le nekaj vec kot pred krizo. Odvzeli pasmo
jihle tistim, ki Ze pred izbruhom epidemi-
koronavirusa nobena nasa stranka ni os-
tala brez avtomobila.«
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